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International Growth &  Business Development

Il nostro compito non è vendere uno 
spazio o trovare un singolo conta�o. 

Il nostro compito è rappresentare i tuoi 
interessi ed essere il ponte sicuro tra la 
tua azienda in Italia e le immense 
opportunità in Cina. 

Coordiniamo ogni partner e ogni fase 
a�nché ogni investimento abbia una 
direzione chiara, una gestione 
a�enta alla cultura locale e una 
strategia orientata ai risultati.
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Perché Scegliere 
Carre�a & Partners?

Pia�aforma A: 
Esperienza Retail

Perme�e di incrementare la visibilità del 
marchio, sviluppare relazioni con i clienti, 
generare vendite dire�e e raccogliere 
informazioni strategiche dal mercato. 
Comprende uno spazio espositivo de- 
dicato (Show room), personale locale, 
eventi, degustazioni e a�ività promo-
zionali, supportate da una pia�aforma 
online dedicata.
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Il metodo per costruire, 
sviluppare e far crescere 

il tuo business in Cina
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Per un imprenditore conta disporre di un metodo che riduca il rischio e aumenti 
le probabilità di successo. A�raverso la nostra stru�ura in Italia e la rete operativa 
in Cina, guidiamo il tuo proge�o lungo cinque fasi sequenziali:

ANALISI        STRATEGIA        INGRESSO NEL MERCATO        SVILUPPO COMMERCIALE        CRESCITA

Il  China Growth System™ comprende 4 pia�aforme operative che la Carre�a & Partners ti me�e a 
disposizione. Ogni pia�aforma viene coordinata dire�amente dall'Italia, mentre la gestione operativa 
sul campo è a�data al nostro network di partner locali in Cina. Questo ti garantisce strumenti d'azione 
�essibili sul mercato e un controllo strategico continuo.

Pia�aforma B: 
Sviluppo commerciale

Perme�e di accelerare l'ingresso nel mercato, 
costruire una rete di conta�i selezionati e 
individuare i partner ideali per il proprio se�ore. 
Include uno spazio espositivo dedicato 
(Corner), personale locale per la vendita 
e l'accoglienza, a�ività di Business 
Matching, ricerca e selezione di importa-
tori o distributori, incontri B2B con buyer 
e follow-up commerciale continuativo.

Pia�aforma C: 
Missioni commerciali

Strumento operativo per il naturale sviluppo 
sul campo del proge�o commerciale.  
Comprende l'organizzazione di missioni 
commerciali personalizzate e mirate 
nelle aree strategiche in tu�a la Cina,  
agende B2B stru�urate con buyer e 
distributori referenziati, e il coordina-
mento della presenza all'interno di 
eventi ed Expo internazionali.

Pia�aforma D: 
Ricerca fornitori ed Expo 2027

Perme�e di individuare fornitori quali�cati e a�dabi-
li, migliorare competitività e marginalità, ridurre i 
rischi di fornitura e o�imizzare la supply chain. 
Comprende la ricerca e selezione dei partner, 
l'analisi preliminare, il Business Matching e il 
supporto nelle tra�ative e nel procurement. 
La partecipazione a EXPO 2027 rappresenta 
il naturale completamento del percorso di 
consolidamento commerciale già avviato.



Sviluppare il business in Cina non è semplice: ci si confronta con un 
mercato immenso, dinamico e con dinamiche culturali e commerciali 
completamente diverse da quelle occidentali. In questo scenario, le 
azioni isolate o i tentativi a distanza non funzionano.
Il China Growth System della Carre�a & Partners nasce per creare 
un anello di congiunzione tra la tua azienda e il mercato cinese.

Do�. Mario Carre�a Founder della Carre�a & Partners
Consulente specializzato in Internazionalizzazione
Autore del libro “Il Tuo Business a Dubai” 

Da anni Carre�a & 
Partners accompagna le 
PMI italiane a sviluppare il 
proprio business nei mercati interna-
zionali più dinamici. 

Oggi, applicando il nostro metodo basato su analisi 
e risultati concreti, abbiamo creato un  sistema che 
consente alle aziende italiane di crescere in Cina grazie al 
nostro lavoro di a�ancamento continuo. 

Hainan: il nuovo punto di ingresso per le imprese italiane
Per facilitare l’ingresso dei nostri clienti nell’immenso mercato cinese abbiamo 
scelto l'isola di Hainan come punto d'accesso strategico. Trasformata nel più grande 
Porto di Libero Scambio al mondo, Hainan o�re alle aziende estere un regime 
�scale agevolato, dazi azzerati per moltissimi beni e procedure doganali 
ultra-sempli�cate. È una vera e propria "zona franca" che riduce i 
costi e i tempi di ingresso, perme�endo alla tua azienda di 
testare  il mercato cinese con la massima 
sicurezza e il minimo rischio.

Nel 2025, Hainan ha superato i 106 milioni di 
visitatori, entrando stabilmente tra le principali 
destinazioni turistiche dell’Asia

Il turismo genera oltre un terzo del PIL provin-
ciale, una dato unico nel panorama cinese.

La spesa turistica ha superato i 29 miliardi di 
euro, ri�e�endo una domanda orientata a 
servizi di qualità, esperienze e prodo�i premium
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China Growth System: Come facciamo a garantirti che il tuo business crescerà?
Avendo in Italia la nostra sede principale saremo costantemente al tuo �anco per 
analizzare insieme gli obie�ivi, piani�care le strategie e monitorare i progressi: non 
sarai mai lasciato solo in un mercato cosi grande e lontano.

l’anello di congiunzione fra Italia e Cina

Non siamo i classici consulenti di internazionaliz-
zazione, ma il tuo partner che rappresenta gli 
interessi della tua azienda e coordina ogni fase 
del tuo proge�o a�nché ogni investimento 
abbia una direzione, un controllo e una strategia.

Abbiamo,  inoltre, un’organizzazione stabile e spazi �sici nel mercato 
cinese nell’isola di Hainan, dove disponiamo anche di una stru�ura 

operativa consolidata che è in grado di gestire sul campo tu�i i 
servizi, sia quelli essenziali che quelli avanzati. Questa stru�u-

ra sarà di supporto per l’insediamento e la crescita del 
tuo business, azzerando cosi le distanze, le 

barriere culturali e linguistiche.


